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Q L’intervista Vincenzo Russo

«Poche gare, troppa burocrazia
cosl in fumo il 7% del fatturato»

1 7% del fatturato delle azien-

de edili, in provincia di Saler-

no, va in fumo per via della

lentezza della macchina buro-
cratica della pubblica ammini-
strazione. Ritardi, proroghe,
blocco degli stati di avanzamen-
to: tutte queste voci. pur non
rientrando nelle responsabilita
delle imprese, «alla fine le colpi-
scono duramente». E Vincenzo
Russo, presidente dell’Ance
Ales Salerno, a descrivere, non
senza dispiacere, il presente del
settore in provincia di Salerno,
bloccato in una morsa che, da
un lato, vede il calo delle com-
messe ¢, dall’altro, la lentezza
burocratica.

Per non parlare dei progetti
europei. Ma perché sembra
cosi complicato iniziare ¢ ter-
minareun iter?

«Vede, la macchina pubblica ha

evidenti problemi gestionali
che sembra che non si vogliano
superare o risolvere. Le gare
d'appalto, molto spesso, si chiu-
dano con aggiudicazioni che
hanno delle condizioni econo-
miche addirittura penalizzanti.
Insomma, quei pochi utili che
vengono fuori da una gara ven-
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UN DOPPIO DANNO
PER LE AZIENDE EDILI
E LE BANCHE
NEGANO IL CREDITO

gono in buona sostanza mangia-
ti dalle banche che, in questo
contesto, sono le uniche realth
ad avere un guadagno certos.
Siparla addirittura di decenni
per il saldo completo dei pro-
getti. Quasi sempre opere pub-
bliche.

«Esatto, Oltre ai ritardi nei paga-
menti che, spesso, portano alla
chiusura di aziende che aspetta-
no crediti da anni ¢ non riesco-
no a fronteggiare la quotidiani-
ti, da un po’ di tempo a questa
parte le amministrazioni pub-
bliche hanno anche drastica-
mente ridotro gli appalti. Non si
fanno piin gare, proprio, secon-
do me, per la difficolta che le
amministrazioni hanno nel por-
tarle avanti. Si sta, praticamen-
te, fermi. E quando viene aperta
una gara, allora le aziende si
fanno una concorrenza spietata
che abbassa necessariamente la

qualita finale dell'operas.
L'associazione che presiede,
nel corso degliultimi anni, si ¢
fatta promotrice di alcune
azioni di sensibilizzazioni sul
tema. C'¢ stato qualche riscon-
tro? Uniniziodiconfronto?

«A chiacchiere ¢ stato detto tan-
tissimo, ma, nei fatti il nulla. C'¢
poca, pochissimaattenzione nei
confronti dell'edilizia ¢ delle
questioni che riguardano il set-
tore pitt da vicino. Continuiamo
a perdere fatturato, cosi come
diminuiscono gli occupati in
Cassa Edile. I problemi sono sta-
ti sollevati anche a gran voce,
ma chi doveva intervenire con
delle specifiche misure non lo
ha fatto, lasciando l'edilizia in
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uno stato di crisi strutturale, da
EUI" onestamente, nomn so se riu-
scird ad uscire».

Lei prima citava le banche. Ol-
tre alla burocrazia, un’altra
grande spina del settore & pro-
priol'aceesso al eredito.

«In verita le due questioni viag-
giano a braccetto. Per via dei
tardi della pubblica amministra-
zione le banche non tinanziano
piit il settore. Non solo ¢'¢ una
oggettiva inefficienza degli enti,
ma sono le aziende che, poi, pa-
gano. Con conseguenze dirette
perché | bilanei continuano ad
essere in rosso, e il prodotto in-
terno lordo del settore procede
in decrescita costante, ma an-
che indirette proprio per l'estre-
ma difficolta ad accedere al cre-
dito»,

Cosa dovrebbe sbloccarsi, pre-
sidente?

«Dovrebbero tornare le politi-
che vere di investimento nelle
opere pubbliche da parte delle
amministrazioni. 11 danne di
questo blocco ¢ duplice, perché
non solo si portano le aziende a
chiudere con ripercussioni an-
che sui livelli occupazionali, ma
anche perché é il territorio stes-
so ad essere danneggiato senza
manutenzioni, senza interven-
tix,
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